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? ‘ Modelo de indagacion

desafios

DES-CUBRIR
- DESAFIOS
- COMPRENDER DESAFIOS DE NEGOCIO
 EL CLIENTE LOS RECONOCE

DIMENSIONAR
- DIMENSIONAR CADA DESAFIO
-COSTO 0 IMPACTO
* EL CLIENTE PARTICIPA
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CONSENSUAR
- CONSENSUAR VISION DE SOLUCION
 CLIENTE SE SIENTE AUTOR

VALORAR
- EL CLIENTE VERBALIZA EL VALOR
* HAY VALOR PERCIBIDO

MAXIMIZAR
- MAS DECISORES DE NEGOCIO
- BDMs QUE EVALUAN
* QUIEN ES EL PODER

oportunidad

TODOS LOS DERECHOS RESERVADOS TRANSELLING ™




